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Luiiive wie ze neooen gekre-
gen voor een eigen creatieve
inbreng.
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uit de kan wil ...,

In een tijd van neergaande economie is er voor bedrijven
veel aan gelegen om werk binnen te halen. In aanbestedings-

procedures kan dit leiden tot

prijzen die onder de kostprijs

liggen, waarbij feitelijk werk wordt ‘gekocht’. Beter een
deel van de kosten gedekt, dan in het geheel geen kosten-
dekking, is dan de gedachte.

Soms vertaalt de schaarste aan
werk zich in creatieve inter-
pretatiés van door aanbestedende
diensten gestelde gunningcriteria.
Dit blijkt bijvoorbeeld uit een re-
cente uitspraak van de Raad van
Arbitrage. :

‘Door een ontwikkelingsbedrijf
werd de realisering van een aan-
sluiting van een wijk op de snel-
weg aanbesteed door middel van
de bouw van onder meer een via-
duct. Inschrijvingen zouden wor-
den gewaardeerd aan de hand van
een puntenverdeling; 90 punten
voor de geboden prijs en 10 voor
deuitvoeringsduur.

Na “aanbesteding kwam één in-
schrijver met de hoogste totaals-
core uit de bus. Diens magere sco-
re op de prijs werd ruimschoots
gecompenseerd door de . score
voor de uitvoeringsduur. Deze ho-
ge score kwam voort uit-een bij-
zonder korte uitvoeringsduur van
0,08 maanden, afgerond één dag.
De aanbestedende dienst heeft de-
ze inschrijving terzijde gelegd.

Tekortschieten

In de arbitrage die daarop volgde,
deelden arbiters het oordeel van
de aanbestedende dienst dat spra-
ke was van een onredelijk korte
uitvoeringstermijn. In algemene
zin oordeelden zij dat het niet aan-
vaardbaar is dat een inschrijver
een aanbieding doet waarvan op
voorhand vaststaat dat die bij
gunning zeker zal leiden tot toere-
kenbaar tekortschieten van die in-
schrijver.

Ook in een andere zaak werd de
creativiteit van een inschrijver
door arbiters (in hoger beroep)
bestraft. Die zaak betrof de aanbe-
steding door een gemeente van
een raamcontract voor onder-
houdswerk aan wegen. Inschrij-

vers moesten eenheidsprijzen bie-
den voor een fictief bestek, waar-
nain de loop van de tijd de werke-
lijke bestekken zouden volgen.
Eén inschrijver had ontdekt dat
een bepaald onderdeel waarvoor
een prijs moest worden gegeven
vrijwel niet voor zou komen. erni
had voor dat onderdeel een
(zwaar) negatieve prijs geboden:
Hierdoor kwam hij als laagste uit
de bus.

Appel

In arbitrage was vervolgens aan
de orde of deze wijze van bieden.
geoorloofd was. Arbiters in eerste
aanleg meenden van wel, maar ap-
pelarbiters oordeelden anders. Zij
achtten deze wijze van inschrijven
een oneigenlijk:middel om aan de
concurrentie van de mede-in-
schrijvers te ontkomen. De ge-
meente werd verplicht de be-
treffende bieding buiten beschou-
wing te laten.

Deze uitspraken zijn voor aanbe-
stedende diensten een aanwijzing
om steeds goed naar hun gunning-
criteria te kijken en zich te blijven
afvragen of deze niet contrapro-
ductief of disproportioneel uit-
werken. Ook inschrijvers zijn ech-
ter gewaarschuwd; wie het onder-
ste uit de kan wil, krijgt - voor zo-
ver het aan arbiters ligt — de dek-
sel op de neus.

Mr. | M. Hebly en mr. L.C. van
den Berg, advocaten bij Houthoff
Buruma te Rotterdam
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